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     שלום חברים

      למרות שהכותרת היא הטיפ החדשי, הפעם הזאת החלטתי לתת לכם משהו אחר במקום. אני מקוה שתמצאו הרבה הנאה וסיפוק.
      להלן מאמר קצר:

      השפעה ושכנוע במשפט אחד

אנחנו חיים בעולם דינמי המשנה את צורתו , פניו, מצבי רוחו ועוד, במהירות מדהימה. אנחנו רוצים לדעת 

איך להתמודד. אנחנו מבינים שנחוצים לנו כלים. אבל לא כל כך יודעים איזה. על חלק שמענו ועל חלק לא. איך מחליטים?

על השאלה הזאת אין לאף אחד תשובה חד משמעית. למרות שיש לנו את התחושה שהעולם כל כך מתקדם שבודאי התשובה נמצאת מעבר לפינה. לצערינו המציאות מלמדת אותנו אחרת. ועם כל זאת

יש דבר אחד שאולי כדאי ללמוד: השפעה ושכנוע.  

אם נסתכל סביב על חיי היום יום שלנו נגלה שכמעט אין דבר שעליו לא צריך לשכנע מישהו.  אתה רוצה שיתנו לך משהו – תשכנע שזה מגיע לך. אתה רוצה לשכנע מישהו שיש לך את הדבר הטוב ביותר בשבילו – תשכנע אותו למה זה נכון.  אפשר לבחון כך את הדברים ללא סוף. אז מה אנחנו רוצים לדעת לעשות? לשכנע ולהשפיע כמובן.  דרך אגב אם יש מי מכם שחושב שהוא או היא יכולים בלי זה...הללויה. רק תבדקו  האם האיש או האישה מולכם גם כן חושבים כך. שאם לא, אז תתכוננו לספוג מנה של שכנוע.

לעצם העניין- הנושא פשוט מרתק. נכתבו עליו ספרים ומאמרים ללא סוף. חלקם הגדול חסר ערך לצערי.

מעט מאוד הוא חומר רציני שמומלץ לכל מי שרוצה לפתח את כישוריו. ועדיין גם בין אלה יש מקום לבילבול, לגבי מה עדיף. כיוון אחד שעליו הייתי ממליץ הוא ללמוד איך אנשים חושבים ומה גורם להם להגיב לעניין זה או אחר. 

הבנת טבע האנוש צריכה להיות הבסיס לכל למידה מהסוג הזה.

לאורך השנים תוך למידה ומעקב אחר הנושא פגשתי אנשים מבריקים ולא כל כך מבריקים ומכל מלמדי השכלתי. אני כבר לא זוכר כמה פעמים שיניתי כיוון וסיגנון , ועם זאת כל רגע של השקעה היה שווה.

וכאן אני רוצה להביא לכם דבר קטן שבעיני הוא פנינה.

מספרים על רבי הלל שכששאלו אותו אם הוא יכול ללמד את התורה כולה על רגל אחת ענה כן.

 " ואהבת לרעך כמוך" הינה התשובה.

מעניין כמה אנשים ניסו ללמוד את התורה בדרך הזאת ? 

ישב אדם מבריק וחשב איך אפשר ללמוד השפעה ושכנוע על רגל אחת. האיש שהוא משכנע מקצועי, מתבודד ומתנזר מהעולם, סיכם את כל עבודת ההשפעה והשכנוע במשפט אחד ותראו מה יצא לו:

"אנשים יעשו הכל עבור אלו שיעודדו את חלומותיהם, שיצדיקו את כישלונותיהם, יפיגו את פחדיהם, יאשרו את חששותיהם, ויעזרו להם לזרוק אבנים על אויביהם."

תראו איך הוא לקח  חמש תובנות והכניס אותן למשפט אחד.

עודדו את חלומותיהם.

הצדיקו את כישלונותיהם.

הפיגו את פחדיהם.

אשרו את חשדותיהם.

עזרו להם לזרוק אבנים על אויביהם.

התובנות האלו אינן הכי חשובות בגלל שהן ברורות – הן לא. הן לא הכי חשובות בגלל שהן הוכחו מדעית – הן לא. הן לא הכי חשובות בגלל שהן מבוססות על טכנולוגיות השכנוע האחרונות – הן לא. הן הכי חשובות כיוון שהן פשוטות, ניתנות לשימוש מיידי והן יכולות להיות מפחידות בעצמתן.

עם זאת, חמשת התובנות הללו אינן כלים בלעדיים של מטורפים, משווקים, אנשי מכירות, מפתים, מטיפים, בדרנים ועוד רבים אחרים. אלו כלים שמיועדים לכל אחד שמתקשר ומתקשר עם אחרים.

והכי חשוב להפוך את הקשרים האלו למשתלמים.

למי שירצה לקרוא יותר בהרחבה תוכלו למצוא את המאמר המורחב באתר תחת הכותרת:

הקורס הקצר להשפעה ושכנוע.

http://www.nlpisrael.com
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