                                            הקורס הקצר בהשפעה ושכנוע
השפעה ושכנוע הינם כלים הכרחיים לכל מי שחייב ליצור קשרים ולתקשר עם אחרים.

אנשים יכולים לקרוא לתהליך בכל שם שמתאים להם אבל בסופו של דבר הם מתכוונים לאותו דבר.

הרי לכם קורס קצר בהשפעה ושכנוע:
ישב אדם חכם ועשה את התרגיל המפורסם של רבי הלל שאמר שכל התורה על רגל אחד

היא "ואהבת לרעך כמוך". הוא לקח את ההשפעה והשכנוע וניסה להכניס אותם למשפט אחד.

ותראו מה יצא:
"אנשים יעשו הכל עבור אלו שיעודדו את חלומותיהם, שיצדיקו את כישלונותיהם, יפיגו את פחדיהם, יאשרו את חשדותיהם, ויעזרו להם לזרוק אבנים על אויביהם."

תראו איך הוא לקח  חמש תובנות והכניס אותן למשפט אחד.

עודדו את חלומותיהם.

הצדיקו את כישלונותיהם.

הפיגו את פחדיהם.

אשרו את חשדותיהם.

עזרו להם לזרוק אבנים על אויביהם.

רגע לפני שנכנס לעומק עניין ההשפעה והשכנוע  בואו נציץ לתוך עולם הקסמים, היות ולשניהם יש 

תכונות משותפות.

נסו את זה בהזדמנות:
מצאו חנות לקסמים, הכנסו ובמשך כחצי שעה הסתכלו על הקסמים שהמוכר ממליץ עליהם

וראו איך הוא מבצע את הקסמים.

לבסוף בחרו את הקסם שעשה עליכם את הרושם הכי גדול.

כשתגיעו למכונית פתחו את האריזה וקראו את ההוראות ( אני הייתי עושה את זה, לי קשה לחכות )
ואני יכול לנחש ברמת סבירות גבוהה שתהיו מאוכזבים מהתוצאות...

מכיוון שהסוד מאחורי הרבה קסמים, גם כאלו שנראים כמו נס, הוא כל כך פשוט שאי אפשר שלא להיות מאוכזבים לאחר גילוי הפתרון.

והנה עוד ניחוש: המחשבה הבאה שלכם אחרי שקראתם את ההסבר תהיה: "ההסבר הוא כל כך פשוט, זה הרי לא יעבוד על אף אחד..".

סביר להניח שבשלב הזה תניחו את הקסם בצד עם תחושה שזרקתם 20 ₪ לחינם.
אבל אם אתם ישרים עם עצמכם , יכולה להיות לכם גם מחשבה אחרת שתשנה את הדרך שבה אתם מסתכלים על העולם:
"רגע. זה לא יכול להיות כל כך פשוט, אם זה עבד עלי."

עם המחשבה הזו בלבד, אתם תתעלו להבנה ויושר אינטלקטואלי שאנשים מעטים חווים.

תגיעו לגילוי ולתובנה שרוב הדברים הקסומים בעולם הם לרב יישומים נכונים של עקרונות בסיסיים ופשוטים.

וזה נכון גם לגבי עולם ההשפעה והשכנוע. 
כמי שעוסק ולומד את הנושא, אני יכול להגיד לכם שיש הרבה מה ללמוד ולא מעט חומר טוב.

לצערי, על כל דבר טוב יש עשרות דברים אחרים שהם חסרי ערך לחלוטין ורק מבלבלים.

החדשות הטובות הן שלא צריך להשקיע שנים ללמידת התחום כדי להפוך למשכנע עצמתי.

אם קשה לכם להאמין, חשבו רק על זה שמנהיגים כריזמתיים ומפתים היפנוטיים היו סביבנו תמיד 
וימשיכו להיות כל עוד יהיו אנשים להנהיגם ולפתותם. ואם הם לא היו זקוקים לטכנולוגיות השכנוע החדשניות ביותר, אז למה אתם צריכים אותם?

מה שנחוץ יותר מכל הוא הבנה יסודית של טבע האנוש. כיוון ששכנוע  מבוסס בדרך כלל על תשוקות היסוד שלנו. בדיוק כמו שקוסמים יכולים לייצר קסמים תוך שימוש בעקרונות יסוד פשוטים, כך משכנעים עוצמתיים מעצבים את העולם בדרכים דומות.
נשארנו עם העקרונות הבסיסיים. השאלה המתחייבת היא ...אם כך, איזה?

אין ספק שאם נשאל משכנעים מקצועיים את השאלה, נקבל תשובות שונות ככמות הנשאלים.

האמת היא שלא צריך ללכת כל כך רחוק. מספיק לפשט את הדברים ולהפוך אותם לזמינים כדי להשיג תוצאות מרשימות.
 נחזור לחמשת התובנות.

תובנות אלו אינן הכי חשובות בגלל שהן ברורות – הן לא. הן לא הכי חשובות בגלל שהן הוכחו מדעית – הן לא. הן לא הכי חשובות בגלל שהן מבוססות על טכנולוגיות השכנוע האחרונות – הן לא. הן הכי חשובות כיוון שהן פשוטות, ניתנות לשימוש מיידי והן יכולות להיות מפחידות בעצמתן.

הצורר הנאצי השתמש בהן וכמעט כבש את העולם. מנהיגי כתות השתמשו ומשתמשים בהם כדי ליצור
נאמנויות ברמות מדהימות, עד כדי התאבדויות קבוצתיות.

עם זאת, חמשת התובנות הללו אינן כלים בלעדיים של מטורפים, משווקים, אנשי מכירות, מפתים, מטיפים, בדרנים ועוד רבים אחרים. אלו כלים שמיועדים לכל אחד שמיתקשר ומתקשר עם אחרים.

והכי חשוב להפוך את הקשרים האלו למשתלמים.

ההסבר.:

נסו למצוא מסע פרסום מוצלח אחד שלא משתמש באחד או יותר מחמשת התובנות האלו.

אחרי שתנסו ללא הצלחה, תנסו למצוא מערכת יחסים עמוקה ומשביעת רצון שלא בנויה על אחד או יותר מהתובנות האלו.  תנסו למצוא אנשים שיש ביניהם כימיה מדהימה ונכשלים כשצריך

לעודד את חלומו של האחר, או תמיד מחפשים את האשם באחר, או לא מצליחים להתייחס לדאגותיו של הזולת, או משאירים את השני ללחום את מלחמותיו לבד. יתכן ותמצאו מקרה או שניים אבל מול כל מקרה כזה תמצאו אין ספור אחרים הפועלים על פי התובנות כאשר אתם פוגשים קבוצות מלוכדות, בני זוג מאושרים ואירגונים מוצלחים. בכל מקרה כזה תיהיו בטוחים שהתובנות כולן או חלקן מסתתרות  בין 
הצללים.

האמת שאין קושי להבין את  האסטרטגיות האלו. הן מדברות בעד עצמן. יהיו שיגידו שהן מובנות מאליהן. אבל התעלמות מהן יכולה להיות טעות חמורה. למעשה קבלתן כמובנות מאליהן וההתעלמות מהן הינה

הסיבה העיקרית שהן כל כך עוצמתיות עבור אלה שאינם מתעלמים מהן.

תחשבו שוב לרגע על חנות הקסמים שלנו, ובאיזו קלות הינו מוכנים לוותר על הסוד הקטן שמאחורי הקסם. ולמרות זאת קוסמים לא ממהרים להזניח אותם בקלות. במקום זאת הם לוקחים את הסודות הפשוטים האלו "שלא יעבדו על אף אחד" ובונים עליהם כדי לייצור אשליות שמדהימות אפילו את הטובים שבינינו. זה מאוד דומה למה שקורה עם שכנוע עצמתי. התוצאות וההשפעות יכולות להיות פתאומיות, דרמטיות, כל כך משנות חיים שאנחנו נשארים משוכנעים שצריך להיות כאן משהו הרבה יותר עמוק ומורכב מהנראה לעין. למרות שבדרך כלל אין. מה שיש , זה שימוש נכון ומדויק של עקרונות  בסיסיים ופשוטים המופעלים על ידי אנשים המעריכים את עצמתם. וכיון שרובינו מזניחים את העקרונות האלו כפשוטים ומובנים מאליהם כדי לעבוד, אנחנו חופרים וקודחים במורכבויות ובמסובכויות הנשמעות 
טוב על הנייר אך "נופלים על הפנים" במעשה.

בכך שאנחנו מזניחים את העצמה שבעקרונות הבסיסיים והפשוטים האלו, אנחנו עושים יותר מאשר הבטחת כשלון ותסכול. אנחנו משאירים את אלו שאתם אנחנו רוצים לתקשר,לאחרים, שיוכלו למלא את אותם צרכים שאנחנו דוחים בהינף יד.

תחשבו על :
 עידוד חלומותיהם...

בהרבה מקרים הורים מנסים להניא את ילדיהם ממימוש חלומותיהם "לטובתם" ומנסים לכוון אותם לכיוון מטרות יותר "הגיוניות". וילדים בדרך כלל מקבלים את זה כטבעי עד שאחרים מתחילים לעודד את חלומותיהם. כשזה קורה, למי לדעתכם יש יותר כח? להורים או לזרים?
הצדקת כישלונותיהם...
בזמן שמיליונים מריעים לד"ר איקס האומר לאנשים לקבל אחריות על כישלונותיהם, הרבה יותר מיליונים מחפשים מישהו שיקח את האחריות מעל כתפיהם – שיגיד להם שהם לא אחראים למה שקורה להם בחייהם.

בעוד שלקיחת אחריות נחוצה כדי לשלוט בחיינו, נתינת אישור לאחרים, שהם לא אחראים, הינה הכרח
כדי לשלוט בחייהם. רק צריך לראות את הפוליטיקאים כדי לראות את המשחק במיטבו.

הפגת פחדיהם...

כשאנחנו פוחדים, מאוד קשה להתרכז במשהו אחר. ולמרות שכולם יודעים את זה, מה אנחנו עושים כשמישהו פוחד ואנחנו צריכים את תשומת ליבו. כן. אנחנו אומרים לו שלא ידאג ומצפים שזה יעשה את העבודה. האם זה עובד? לא. אבל אנחנו ממשיכים כאילו שפתרנו את הבעיה והאדם שמולנו דועך בהדרגה.

אבל ישנם אלו שמבינים את זה ומיחסים חשיבות מיוחדת לפחדינו. הם לא אומרים לנו לא לפחד. הם עובדים איתנו עד שהפחד נמוג. הם מביאים הוכחות. הם מציעים סיוע. הם מספרים סיפורים. אבל הם לא אומרים לנו איך להרגיש ולא מצפים שנרגיש ככה. כשאתם מפחדים, איזה סוג של אדם הייתם רוצים שיהיה לידכם?
 אישור חשדותיהם...

אחד הדברים האהובים עלינו זה להגיד " ידעתי". כמעט ואין דבר עסיסי יותר מאשר אישור חשדנותינו.

כשאדם אחר מאשר משהו שאנחנו חושדים זה נותן לנו תחושה של עליונות, ואנחנו מרגישים משיכה 
לאדם שגרם לנו את תחושת העליונות. לא מעט מנהיגים בעולם ובכתות משתמשים בשיטה הזאת על ידי

ההסבר שכל הבעיות הן בגלל... זה דבר כל כך פשוט לאשר חשדות במיוחד עבור אלו שמוכנים להאמין

להם.

ולבסוף, על לעזור להם לזרוק אבנים על אויביהם...

שום דבר לא מחבר כמו אויב משותף. וכמה שזה נשמע מכוער זו עדיין אמת. ואלו שמבינים זאת יכולים

לעשות בזה שימוש. אלו שמבינים זאת, ויותר גרוע- מחמיצים את התובנה וזורקים לריק את אחת הדרכים היעילות ביותר להתחבר לאחרים. לא משנה מה תעשו עם זה , תהיו בטוחים שלאנשים יש אויבים. לכל האנשים. אומרים שכל מי שאתם פוגשים - מנהל מלחמה כלשהי. והדבר שהם נלחמים בו הוא האויב שלהם. באם זה מישהו אחר, קבוצה, מחלה, כשלון, אמונה אחרת ומה לא. כשאתם עסוקים במלחמה אתם מחפשים אחרים שיעמדו לצידכם. אלו שעושים זאת הופכים ליותר מחברים שלכם. הם הופכים לשותפים שלכם.
בעוד שתובנות אלו  נראות כהגיון בריא, הן בדרך כלל לא בשימוש אלא על ידי משכנעים אמנים.
לסיכום, תקראו שוב את המשפט עם חמשת התובנות ותגידו לי מה חסר.

כן, אתם חסרים. 

כל האמור מתייחס למעשה אל האדם שמולכם ואתם חסרים.

זאת אומנות מיוחדת במינה, לדעת לשים את האגו שלך בצד.

תחשבו כמה עצמה אתם מפגינים וכמה אנרגיות אתם חוסכים כשאתם עסוקים בלקוח שלכם במקום בעצמכם.

עכשיו צאו ועשו שימוש מושכל במה שלמדתם.

